

《市场突围：新时代的营销管理与策略》

【上课时间】2021年7月24-25日  广州
2021年8月07-08日  广州

【培训对象】部门主管、部门经理、区域经理等中层管理干部

【课程费用】3800元/人，费用包含：学费、资料费、休闲点心及其它服务费，交通和食宿费用自理。

主讲老师：陈老师

· 新闻学硕士，管理科学与工程博士；

· 华南理工大学工商管理学院市场营销系主任、教授、硕士生导师；

· 清华大学、西安交通大学等特聘教授；

· 社会兼职有：中华人民共和国工业和信息化部品牌培育专家、中国广告协会学术委员会委员、广东营销学会副会长、中国品牌战略研究中心主任。

课程大纲

前言：思考

1、回归营销的基本面

2、营销的两大基石与终极目标

3、品牌价值承诺

第一讲：环境变了

1、互联网带给我们什么？

2、互联网发展阶段

3、时代变了

4、互联网思维

5、区分两个概念

6、网络时代的营销环境

7、移动互联网时代的商业特征

8、经济形态的演变

第二讲：营销是什么

1、大师的观点

2、何谓“关系”？

3、对营销的理解

4、区分两个概念

第三讲：战略营销关注的三大问题

1、卖给谁？——向谁说

2、战略失误的典型表现

3、STP原则

4、成功的关键

5、卖什么？——说什么？

6、消费品的顾客价值模型

7、工业品营销的特点策略

8、服务品的顾客价值体系

第四讲：价值界定的营销阶梯理论

1、营销阶梯理论

2、产品作为起点

3、品类作为起点

4、市场营销的阶梯理论

5、体验营销

6、如何卖？——如何说？

7、何谓“新媒渠”？

8、“新媒渠”为企业带来什么？

联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 传真：010-62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
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重要提示：

贵单位在本次培训中如有问题需要老师解答。请在会前将问题用传真或邮件的方式发送到phL568@163.com  我们将安排专家现场为您解答。



