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当今时期是房地产市场的特殊时期，受疫情影响房地产市场大势不佳，在周边竞品众多、产品同质化严重的情况下，应当如何突围，主动建立思维创新立体式营销格局呢？本课程将引领大家通过结合多个实际项目深入浅出的分析，来改变房地产传统的营销思维，分享实际有效的营销举措，并提出后疫时代房产营销的新思路，提前为疫情结束做好准备。
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房地产企业项目总经理，营销总，营销副总及营销团队
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1、后疫情期间，把房地产营销人的焦虑转化为行动，系统解决先阶段存在的问题
2、找到后疫情阶段地产营销的基本思路，并落实成具体的行动计划
3、提出营销新思路，在疫情结束后加快项目去化和库存去化
4、把握疫情下客户的消费心理，提高营销人员对客户的精准把握度
5、帮助营销人员改变营销方法，增加拓客量，提高成交率 
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（内容包括但不限于以下内容）
模块一：快速运营下营销五大策略标准化（销售标准化）
人员架构标准化
三级管控
团队组建工作
各阶段工作要点
人员培训阶段重点
培训工作细节及关键点
案场管控标准化
标准指引、
巡检机制、
汇报机制、
扣罚培训
说辞培训标准化
1、7大步骤实现客户成交
2、四区十二定点说辞
3、电话类和衍生类说辞
4、三说三控三罚
渠道拓展标准化
拓客工作铺排
五大拓客要求
四大组织模式，圈层拓客渠道、巡展、上门拜访、电call
七大拓客工具
夜间营销客户组织五大模式
开盘组织标准化
认筹计划
认筹方式
认筹管控
科学定价流程
价格测试节点安排
客户落位原则与策略
开盘现场四要素：预留、动线组织、人员分工、流程管控
模块二：全盘营销策略思考方法论（营销方法论）
如何匹配千亿级企业对于卓越的管理要求？
方法论综述
方法论三大特征
恋爱五步曲
哄女友四步法
成功五步法
营销策略底层思考逻辑
经营意识与营销意识
营销策略底层思考逻辑
畅销项目操盘逻辑（三个案例分享）
五类滞销项目操盘逻辑--滞销项目的病因与误区（六个案例分享）
两类限价项目操盘逻辑—限价一定限制营销发挥空间吗？（二个案例分享）
尾盘及结转项目操盘逻辑—冰冻三尺非一日之寒
模块三：营销全模块实操案例（策划实操法）
项目定位--项目价值体系的八个关键点（案例分享）
     实际情况与项目定位如何长期匹配？项目全案进展中定位如何微调？产品溢价能力如何   提升？
品牌落地（案例分享）
    如何有效低费联动所有媒体？如何让项目短时间持续传播？
客户召集（案例分享）
    如何聚集指标让同样的活动做出不一样的结果？
示范区样板房开放（案例分享）
    空间与营造如何提升客户触点？
客户经营（案例分享）
    价格与利润提升的关键步骤，精细化营销管理逻辑。
广告表现（案例分享）
整合营销（案例分享）
互联网营销（案例分享）
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朱老师：
全国营销类资深金牌讲师。
跨界整合营销高手。
1999年进入地产营销行业，至今已有18年房产营销经历，独自操盘项目超过20个，操盘金额超过300亿。2012年，进入融创绿城集团，担任集团营销副总经理，负责最顶级豪宅项目绿城御园的整体营销策划工作， 5个月时间完成11亿的销售，9亿的回款，成为苏州千万级豪宅的冠军。2013年，加盟方兴地产，担任苏州公司副总经理。全程负责全中国第三个金茂府在苏州的营销工作，将这个苏州2012年总价地王项目做到“无人不识金茂府”，首次开盘刷新苏州豪宅市场当月销售总额，破八亿；同时获得全年12个月及年终全市豪宅销售冠军的荣誉，将区域价格上涨了100%，并建立区域价格新的天花板，震惊苏州地产圈。
2018年再次受邀回归好屋中国集团，任集团助理总裁，以事业合伙人方式，分管鲁西南、苏北、福建、海南等区域城市经营，开展房地产金融服务板块的资源整合服务。并与与多家全国优秀企业及机构达成战略合作，深度推进房地产营销创新、企业战略顾问、资产收并购及金融增值服务。
联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 传真：010-62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
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重要提示：

贵单位在本次培训中如有问题需要老师解答。请在会前将问题用传真或邮件的方式发送到phL568@163.com  我们将安排专家现场为您解答。


