

富于影响力的商务演说
北京  12月15-16日 3984元/人  
	谁来参加？
	课程时长

	品质、研发、市场、销售人员等需要经常面对客户宣讲的人

职场人士，管理者，需要常在众人前做展示和汇报的人

任何想要成为一个优秀演讲者的人
	2天

	有何收获？
	课程特色?

	能够表述清晰的演讲观点
能够搭建结构化的演讲框架
能够叙述生动化的演讲内容
能够展示有表现力的肢体和声音
通过学习课堂所学的演讲技巧，改善学员在常见工作场合演讲表达不清，在不能很好影响听众的问题。并通过课中练习，及前后综合演练来证明达成。

	工具全为实战中提炼和总结，即学即用
高度实操性，进行大量针对性现场演练
全程互动，保证每位学员充分的参与感
“学、练、评、赛”系统专业教学方法
大量实战案例分析和小组合作深入讨论
意外价值：提升学员之间的团队凝聚力

	为何参加？

	由于管理工作和业务的需要，越来越多的职场人士需要在客户和领导面前展开专业和精彩的商务汇报、陈述、展示和演讲，达到说服、推广或者成功销售的目的。不管是企业高管、中层管理者、还是普通员工，不管是政府官员、媒体人员、还是营销人员，在产品推广、项目运作、招商投资等各项商业活动中，商务汇报都发挥着极为重要的作用，是你提升个人影响力和领导魅力不可或缺的。
如何在商务演示中，做到条理清晰，重点明确？
如何在客户洽谈时，做到抓住痛点，建立信任？
因为缺乏对思辨能力的训练，我们在逻辑思维上缺乏应有的敏感度，对自己要表达的观点缺乏提炼和总结的能力。同时，由于缺乏对现场呈现的训练，我们在表现形式上缺乏应有的多样性，对观众缺乏吸引力和感染力。
《个人魅力商务演讲》课程，以逻辑和呈现为核心，运用全程互动式培训方法，提供现场训练的有效工具，全面提升职场人士在商务汇报与演讲场合的临场表现力，把你塑造成自信、有说服力、有感染力的职场达人。



课程大纲
第一天
模块一：演讲基本概念与导入
演讲的定义

演讲的收益：展示，成长，自信，财富

演讲练习的成功要诀：皮要厚，嘴要勤，心要细

演讲能力自估1分钟试讲（录像）

演讲的目的分类：告知，娱乐，说服，感召

演讲三要素：观点，内容，呈现

模块二：演讲内容的结构化与生动化技巧
演讲主体的结构化搭建

告知型框架

锚点的要点与规则

时间框架：行动汇报，即兴演讲

空间框架：公司介绍，产品描述

支点框架：陈述观点，布置任务

说服型框架

FABE框架：推销产品

SCQA框架：提供方案

框架的综合运用

演讲开场与结尾的结构化搭建

引人入胜的开场

开场的ABC结构

开场的注意点

余音绕梁的结尾

结尾的RET结构

结尾的注意点

演讲内容的生动化技巧

数据可视化

修辞情感化

故事细节化

第二天
模块三 、演讲者个人的呈现技巧

演讲的3V要素

肢体语言

仪表

站姿

手势

面部

走位

语音语调

抑

扬

顿

挫

言语用词

口语化

明确化

部分录像视频反馈与建议

演讲的积极准备

外部事项准备

内部心态准备

模块四：综合大演练
3分钟综合演练（录像）

学员互相反馈

培训师针对性反馈与建议

模块五：课程总结
复习与答疑

行动计划

书籍推荐

讲师简介
黄 先生
背景经历
IPMA英国管理公会认证职业培训师
ICCA国际效能教练学院认证Ctt效能教练
PCT教练式培训师 

《贝尔宾团队角色》授证顾问

《全脑表达沙盘》认证讲师

注册企业高级EAP执行师

注册国家二级心理咨询师

服务客户
阿斯利康，罗氏诊断，诺华制药，优时比制药，卡尔蔡司，诺基亚上海贝尔，航天科工，杭州地铁，外企德科，泰科电子，铃木汽车，大众汽车，上汽通用，上汽金融，三菱商社，大连商品交易所，工商银行，中信银行，建设银行，农业银行，星桥腾飞，涌峰投资，兴业数金，金伯利钻石，百威英博，可可国际，大众点评网，爱回收，世博中心，世茂皇家艾美酒店等；上海同济大学，上海财经大学，上海大学等
学员反馈
某医药公司学员：参加过很多次公司组织的内训，这是最精彩、收获最大的一次…

某房地产培训负责人：黄老师，您在我们公司火了，学员在公司内部群各种安利您…

某房地产培训负责人：黄老师，好消息是您的学员评分达到了95，历史所有培训老师当中最高，坏消息是，以后其他老师没办法讲了...

某能源公司HR负责人：为期两周的培训马上结束了，黄老师给我们带来了一场如此精彩绝伦的培训…

某新材料公司学员：讲的实在是太好了，整个听的过程我都一直在做笔记，满满的干货，关键给出的建议易理解易实践，感谢！！！
联系方式：中企联企业培训网

咨询电话：010-62885261 传真：010-62885218

联 系 人：潘宏利 13051501222

电子邮箱：phL568@163.com

网 址：www.zqLpx.com
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